
 

 
 

Wir bieten Beratung und Software Ent-
wicklung, die Strategie mit Technologie 
vereint und verbinden Unternehmertum 
mit Innovationsgeist. Bei uns warten auf 
dich außergewöhnliche Entwicklungs-
chancen, vielfältige Gestaltungsspiel-
räume und KollegInnen, die schnell zu 
FreundInnen werden. 
 
Consulting. Technology. Services 

 
Standort: Premstätten | Anstellung: Vollzeit | ab sofort 

Du hast bei uns die Möglichkeit, basierend auf deiner individuel-

len Leistung aktiv dein Gehalt zu beeinflussen. Dieses startet bei       

EUR 3.000,- brutto Basisgehalt pro Monat, mit der Möglichkeit 

dieses erfolgsabhängig auf EUR 5.500,- brutto pro Monat zu erhö-

hen. Gerne sind wir bereit je nach Qualifikation und Erfahrung ein 

höheres Gehalt anzubieten 

Deine Aufgaben: 

• Du bist verantwortlich für die Neukundenakquise sowie 
Vorstellung und Verkauf unserer Services 

• Du erstellst gemeinsam mit den Fachabteilungen Ange-
bote und verantwortest den Sales Prozess bis zur Beauf-
tragung 

• Du entwickelst neue Verkaufsstrategien gemeinsam mit 
den Teams, setzt diese um und stimmst dich mit Marke-
ting und Agenturen ab 

• Du managst und reportest Leads und arbeitest am Aus-
bau des Geschäfts für Bestandskund:innen, gemeinsam 
mit den Fachabteilungen 

• Du beschäftigst dich aktiv mit neuen Technologien und 
Trends um die Herausforderungen der Kund:innen zu 
verstehen 

 

Deine Qualifikationen: 

• Du hast bereits Erfahrung im Vertrieb, idealerweise im 
Bereich digitale Services 

• Du hast Freude am Verkaufen, Austausch mit Kund:innen 
und daran, eine Geschäftsbeziehung aufzubauen 

• Du verfügst über eine hands-on Mentalität  

• Du hast eine Affinität zu Technologien und Digitalisierung 
und verfolgst gerne Digital Trends 

• Du besitzt eine schnelle Auffassungsgabe und ausge-
prägte Kommunikationsfähigkeit 

• Du verfügst über sehr gute Deutsch- und Englischkennt-
nisse in Wort und Schrift 

• Du bist bereit, dich fachlich und auch persönlich der 
Stelle entsprechend vom Junior zu einem Top Player im 
Sales Management zu entwickeln 
 

 

Damit punkten wir bei dir: 

• Berufliche Vielfalt, hohe Eigenverantwortung und gelebtes Miteinander   

• Individuelle und aktive Karriereförderung unterstützt durch umfassende Trainings- und Weiterbildungsprogramme  

• Inspirierende Projekte an der Schnittstelle Consulting und IT in unterschiedlichen Branchen weltweit  

• Laptop (Windows oder MacBook) für den beruflichen und privaten Gebrauch, Essensgutscheine im Wert von 8€ (Sodexo) 
und Übernahme des Jobtickets  / Zuschuss Klimaticket  

• Flexible Arbeitszeitgestaltung, ortsunabhängiges Arbeiten, Homeoffice und zahlreiche zusätzliche Benefits 

• Gleichberechtigte und integrative Kultur - wir setzen uns für eine vielfältige und integrative Arbeitskultur ein, in der sich jede:r 
ggggii Einzelne zugehörig fühlt und sich in einem Arbeitsumfeld mit starkem Gemeinschaftssinn entfalten kann 

Haben wir dein Interesse geweckt? Hier bekommst du schon einen 

kurzen Einblick, was dich bei uns im Grazer Office erwartet. Wei-

tere Informationen findest du unter unserem Fachbereich für Tech-

nologie.  

Let’s grab lunch! Registriere dich für einen informellen Austausch 

mit unseren MitarbeiterInnen über CareerLunch. 

Wir freuen uns auf deine Bewerbung online oder per Mail. 

www.bearingpoint.com 

Bei Fragen steht dir unsere Recruiterin Klaudija Ferencek-Horvat 

gerne zur Verfügung:  +43316 8003 1027 oder people@bearing-

point.com  

https://www.bearingpoint.com/de-at/unser-team/karriere/benefits/
https://www.youtube.com/watch?v=c1WQd-0eHco
https://www.bearingpoint.com/de-at/dienstleistungen/technology/
https://www.bearingpoint.com/de-at/dienstleistungen/technology/
https://www.careerlunch.com/companies/bearingpoint-at

